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Source : MSA 2019 – Agriscopie 2021  
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1 582

2 505

1 534

Coop 1-2
Produit brut 
< 3 500 €/ha

Coop 3
Produit brut 
< 4 500 €/ha

Coop 4
Produit brut 
< 5 500 €/ha

Coop 5
Produit brut 
> 5 500 €/ha ENSEMBLE COOP

EBE 

Résultat courant     
(avt rémunérat° familiale) 

Résultat courant  
Rémunérat° forfaitaire         
familiale déduite (20 800 €) 

Rendements 2021 en hl/ha 31 41 51 53 43

PB/viti vigne en production 2 687 €/ha 3 894 €/ha 5 010 €/ha 6 926 €/ha 4 510 €/ha

% d'exploitations échantillon 32% 21% 21% 25% 100%

Source : Cerfrance Région Occitanie 
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Source : étude spécifique Cerfrance Gard 

 

 

COOP 1-2 COOP 3 COOP 4 COOP5 MOYENNE

1 076 €    1 169 €    1 333 €    1 565 €    1 274 €    

868 €                    928 €                    1 068 €                1 189 €                1 005 €                

80 €                      110 €                    103 €                    97 €                      96 €                      

1 388 €                1 569 €                1 881 €                1 817 €                1 640 €                

35 €                      28 €                      43 €                      40 €                      37 €                      

728 €                    706 €                    901 €                    990 €                    827 €                    

4 175 €                4 510 €                5 330 €                5 698 €                4 877 €                

Rendement Hl/Ha 31 41 51 53 43

Charges en €/Hl 136 111 105 107 114

Nombre d'exploitations 191 124 125 150 590

Amortissements

TOTAL

Approvisionnements

Services

Impôts

Main d'œuvre

Frais financiers

Source : Cerfrance Région Occitanie 

Source : Cerfrance Région Occitanie 

Agriculture 

Biologique

Agriculture 

Conventionnelle

Approvisionnements 1 475 €    1 332 €       

Services 1 164 €                989 €                       

Impôts 112 €                    111 €                       

Main d'œuvre 1 869 €                1 670 €                   

Frais financiers 49 €                      31 €                         

Amortissements 1 016 €                814 €                       

TOTAL 5 683 €                4 947 €                   

Rendement Hl/Ha 36 44

Charges en €/Hl 159 114

Nombre d'exploitations 69 521



 

 

   

 

 

2021
646

-9

729
511

1 529
970

2 121
1 620

2 515
1 958

3 920

2 928

Vrac

Bout 1
Produit brut 
< 8 000 €/ha

Bout 2
Produit brut 
> 8 000 €/ha ENSEMBLE C PART

Dominante vrac Dominante ventes conditionnées

Source : Cerfrance Région Occitanie 

Source : Cerfrance Région Occitanie 

EBE 

Résultat courant     
(avt rémunérat° familiale) 

Résultat courant  
Rémunérat° forfaitaire         
familiale déduite (20 800 €) 

Rendements 2020 en hl/ha 44 31 32 36

PB/viti vigne en production 6 019 €/ha 5 994 €/ha 14 272 €/ha 9 275 €/ha

% d'exploitations échantillon 35% 26% 40% 100%
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CP Vrac CP bout 1 CP bout 2 MOYENNE

1 798 €    2 005 €    3 832 €    2 655 €    

1 529 €                1 607 €                2 898 €                2 090 €                

140 €                    148 €                    222 €                    174 €                    

2 031 €                2 228 €                4 023 €                2 869 €                

44 €                      59 €                      133 €                    83 €                      

942 €                    929 €                    1 665 €                1 225 €                

6 483 €                6 977 €                12 774 €              9 097 €                

Rendement Hl/Ha 44 31 32 36

Charges en €/Hl 149 227 396 254

Nombre d'exploitations 75 55 85 215

TOTAL

Approvisionnements

Services

Impôts

Main d'œuvre

Frais financiers

Amortissements



EN SYNTHÈSE	

Cette étude a été réalisée pour le compte du Club des Partenaires «Etudes et Observatoires 
Economiques Cerfrance», par Anne-Claire Durel et Laura Granier de Cerfrance Midi 
Méditerranée, sur la base des données fournies par les 7 Cerfrance de la Région Occitanie. 
La mise en forme de la brochure a été réalisée par Pauline Loumont (Aveyron) et Magali 
Roubière (Occitanie). 
Retrouvez cet observatoire en téléchargement dans «nos publications» sur https://re-
gion-occitanie.cerfrance.fr/nos-agences/cerfrance-region-occitanie

VIGNERONS COOPÉRATEURS

Les cours sont depuis quelques années cohé-
rents avec les couts de production, à la condition 
que les rendements soient ceux des appellations 
ou types de vins produits, et pas moins.
En classant les vignerons coopérateurs selon 
leur produit brut par ha, il apparaît clairement 
que le premier facteur de performance est bien 
le rendement.
Autre enseignement de cette étude : l’excédent 
brut d’exploitation reste positif même dans le 
groupe des exploitations les moins performantes, 
c’est-à-dire que les produits de l’année couvrent 
les charges de culture avant prise en compte des 
investissements, de l’endettement et du travail 
de l’exploitant.
Cela explique la capacité de résistance des ex-
ploitations en difficulté, dans la mesure où le viti-
culteur ne prélève pas ou peu, n’investit pas et a 
peu d’endettement.

CAVES PARTICULIÈRES

Pour les caves commercialisant leur production 
auprès du négoce sans la conditionner, le ren-
dement est également le premier facteur de 
performance.
Pour celles qui conditionnent, le résultat moyen 
négatif cache des disparités très importantes, 
avec d’un côté des caves dégageant un résultat 
pouvant dépasser 3000 € par ha, et de l’autre 
des exploitations déficitaires. Cela s’explique no-
tamment par le fait que les fonctions d’embou-
teillage et de commercialisation multiplient par 
trois l’activité par rapport à la seule élaboration 
du vin. Trois « métiers » se superposent, deman-
dant chacun compétences, temps et finance-
ment. Ainsi, les risques de défaillance sont accrus 
si l’ensemble de ces fonctions est insuffisamment 
maîtrisé et que le niveau des ventes n’est pas en 
rapport avec les charges.

Ainsi, même si globalement les voyants économiques sont satisfaisants, la filière demeure toutefois 
fragile, très exposée au risque climatique ainsi qu’à des marchés fluctuants.
A noter la bonne tenue des cours des vins en AB, l’écart s’étant encore creusé entre les mercuriales 
des vins en conventionnel et ceux en AB.

R É G I O N  O C C I T A N I E

QUELLE STRATÉGIE GAGNANTE EN VITICULTURE ?

La performance économique en viticulture peut passer par 
deux stratégies :

•	 soit la recherche de valeur ajoutée en conditionnant et 
commercialisant ses produits, la contrepartie étant des 
efforts commerciaux et financiers importants ;

•	 soit la vente au négoce d’un produit obtenu avec rende-
ments et coûts optimums.

Ces deux stratégies peuvent cohabiter sur une même exploi-
tation, à la condition de ne pas travailler « l’entrée de gamme » 
avec les coûts du « haut de gamme ».
Les cas « intermédiaires » sont perdants : faibles rendements et 
vente en vrac, charges élevées au vignoble et en cave pour des 
ventes vrac en entrée de gamme, frais commerciaux dispro-
portionnés par rapport au nombre de bouteilles vendues, etc.
Il est également intéressant de se pencher sur la stratégie 
de production en viticulture biologique, dont le marché est en 
pleine expansion (volume et cours) alors que le marché conven-
tionnel est plutôt stable.
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